Peter Mattfeld & Sohn GmbH

Effizientes Warmeversorgungskonzept

Die Peter Mattfeld & Sohn GmbH, mit Sitz auf dem
Fleischgrol3markt Hamburg, ist ein in dritter Gene-
ration gefuhrtes Familienunternehmen. Gegrindet
1950, beschéftigt sich das Unternehmen mit dem
Handel von Fleisch, Fleischprodukten und einem
sich stetig ergdnzenden Sortiment fir den Grol3-
verbraucher, von Frischeprodukten wie Fisch,
Feinkost, Obst- und Gemuse bis hin zur Tiefkihl-
marke und Nonfood.

Die Peter Mattfeld & Sohn GmbH beschéftigt heute
120 Mitarbeiter und rangiert unter den Top 50 der
umsatzstarksten Akteure im deutschen Lebensmit-
telhandel. Es verfugt Gber Lager- und Verkaufsfla-
chen von tber 12.000 m?2 fir knapp genauso viele
gehandelte oder produzierte Artikel.

Im Rahmen eines WarmeChecks wurde fur die ge-
samte Warmeversorgung des Unternehmens ein
Konzept fur eine effiziente Warmeerzeugung und -
verteilung erarbeitet. Es wurden drei Heizkessel
durch einen neuen modulierenden Brennwertkes-
sel ersetzt. Die Warmwassererzeugung wurde auf
das Durchflussprinzip umgestellt. Die Abwarme
aus den Kalte- und Druckluftanlagen wird in Puffer-
speichern gespeichert und bei Bedarf Gber die
Warmwasseranlage mit Plattenwarmetauschern
auf die erforderliche Temperatur aufgeheizt.

Um das Konzept abzurunden, wurden bei der Mo-
dernisierung der SozialrAume wasserlose Urinale
installiert und eine Liftungsanlage mit Warmerick-
gewinnung eingebaut, die ohne zusatzliche Hei-
zung arbeitet.
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Das ist die Zukunft

Effizientes Warmeversorgungskonzept

Einsparung Heizenergie pro Jahr 104.000 kWh
Einsparung Trinkwasser pro Jahr 62 m3
Eingesparte Betriebskosten pro Jahr 6.000 €
CO, — Vermeidung pro Jahr 21t




